I3 FALLSTUDIE - Thimo Tremmel

So machte

seine Kundengewinnung

P> 2o

Von sporadischen Empfehlungen und starken Umsatzschwankungen
zu einem automatisierten Neukundensystem - mit

I:: heartbeat



A Thimo Tremmel

Fallstudie

Kennst du Thimo Tremmel

Er fihrt mit 2T Videomarketing eine Agentur, die sich vom klassischen Videomarketing
zur Social-Media-Performance-Agentur weiterentwickelt hat. Seine Kunden sind

FALLSTUDIE

in Profil 6ffnen

Uberwiegend mittelstandische Betriebe mit zehn bis funfzig Mitarbeitern.
Vertriebstechnisch kamen neue Kunden aber fast nur tiber Zufall und Empfehlungen -

ohne planbaren Weg.

Seine Herausforderungen:

Vielleicht kennst du das: mal ein halbes Jahr gefihlt
keine Anfrage, dann plétzlich drei auf einmal - Umsatz
als reine GlUckssache, ohne verlasslichen Rhythmus.

® Nur sporadische Neukunden - Kundengewinnung
lief hauptsé&chlich tber Empfehlungen und zuféllige
Webseiten-Anfragen.

® V6llig unplanbarer Zufluss: mal ein halbes Jahr
keine Anfrage, dann drei auf einmal.

® Daraus entstanden starke Umsatzschwankungen
und ein reales finanzielles Risiko.

Genau an diesem Punkt war Thimo — und eine Sache
hielt ihn zurtck:

Er hatte schon einiges selbst probiert, aber nichts
hat wirklich gefruchtet — das war eher frustrierend.

Zeitweise stand sogar die Frage im Raum, ob er
liberhaupt weitermachen soll.
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Der Wendepunkt

Auf der Suche nach einem planbaren Weg stie3 Thimo
auf Heartbeat.

Anfangs war er skeptisch:

In der Branche wird viel versprochen - ist
das hier wirklich seri6s?

e

Lohnt sich der Aufwand ohne Jahresvertrag
und langfristiges Risiko?

e

Uberzeugt hat ihn ein tiberschaubarer Rahmen mit
klarer Zeit- und Kostenstruktur statt eines langen
Jahresvertrags. Und eine Sache kann ich
vorwegnehmen:



https://www.linkedin.com/in/thimo-tremmel-02413819b/
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Die Thimos konkrete Ergebnisse durch

Mit Heartbeat baute Thimo aus einer von
Empfehlungen abhangigen Kundengewinnung ein
automatisiertes System auf — und schérfte dabei seine

Positionierung komplett.
Neukundengewinnung: ein System Uber

Aufbau eines automatisierten LinkedIn & Webinar ersetzt die sporadischen

Neukundengewinnungssystems statt Empfehlungen.
Abhéangigkeit von Empfehlungen

Kundenweg iiber LinkedIn und ein Webinar, um
Anfragen planbar zu machen

Komplette Neuausrichtung der Positionierung zur

) ) Positionierung: vom Allround-Videomarketing
Social-Media-Performance-Agentur

zur klaren Social-Media-Performance-Agentur.

Personliche Betreuung durch einen Coach, der
genau weif3, wie es vorwarts geht

So wurde aus sporadischen Empfehlungen ein
planbarer, standardisierter Kundenweg - die

. . Team wéchst: vom Selbst-und-standig-Modus
Umsatzschwankungen sind Geschichte.

zum Unternehmen mit Spielraum.
Das Beste: Thimo hat sich vom Selbst-und-stéandig-
Modus zum wachsenden Unternehmen entwickelt.

Aber das ist noch nicht
alles

Thimos Worte

Ich habe mich vom Selbst-und-stindig-Modus zum Uniternehmer
entwickelt, konnie die ersten Mitarbeiler einstellen und wir sind gerade
am Wachsen. Im Nachhinein wiirde ich es nur schon friiher machen.
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Thimos Fazit

Thimo sagt:

~Ich war skeptisch, weil in der Branche
viel versprochen wird. Aber wenn
Heartbeat meint, sie konnen dir helfen,
dann konnen sie dir auch wirklich helfen.
Ich wiisste gar nicht, wo ich ohne
Heartbeat heute stehen wiirde.”

Schreibe jetzt deine Erfolgsgeschichte und entdecke,
wie wir dir helfen, mehr Neukunden zu gewinnen, deine
Prozesse zu verbessern und die besten
Teammitglieder zu finden - alles mit
mafSgeschneidertem 1:1-Support. So wie es bereits
Uber 1.000 gliickliche Kunden getan haben.

Starte jetzt und lass uns deine Erfolgsgeschichte
schreiben!

Deine Chance

Die Herausforderungen, der Druck, die Unsicherheit
- all das muss nicht sein. Mit dem richtigen Partner
kannst auch du deine Kundengewinnung planbar und
zuverléssig gestalten und deinen Kalender bis zum
Rand voll mit qualifizierten Leads fillen.

Mit unseren erprobten Systemen bekommst du nicht
nur eine planbare und zuverlassige Kundengewinnung,
sondern auch deine unternehmerische Freiheit zurlick.

Nimm es mir zic/t tibel, aber es gibt ganz bestimmt
Leute, die bessere Verkaufer sind als du. Du brauchst
sie nur finden und einstellen, aber lass das unsere

Sorge sein;;)
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Wie gehtes je/z/ weiler?

Ganz einfach, kostenlos und unverbindlich: Nimm
Kontakt mit uns auf und finde heraus, wie wir dir helfen
kénnen - und wie viel fir dich méglich ist.

Bist du immer noch skeptisch? Dann schau dir
weitere Reviews auf Trustpilot an:

Oder schau dir das Video-Testimonial von
Thimo Tremmel an:



https://de.trustpilot.com/review/heartbeat-consulting.com
https://www.heartbeat-consulting.com/ergebnisse-dashboard/thimo-tremmel/
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Diese Geschichite
st du horen

Wir kdnnten dir von unseren konstanten Seine Geschichte wird dir die Starke verleihen,
monatlichen Auftragsvolumen von lber 1 die du fiir deine Umsetzung brauchst.
Millionen € pro Monat berichten oder liber

unsere brillanten Mitarbeiter, die hinter Dieses Video als Abendroutine wird dir die
Europas erfolgreichsten Kampagnen stehen Kraft geben, deinen Weg mit frischer Energie
und dir bei deiner Umsetzung helfen. Wir zu beschreiten. Und selbst wenn du es nicht
kénnten dir die Erfolgs-geschichten von Uber regelméBig ansehen kannst, mach es jetzt.
1000 zufriedene Kunden naher bringen. Diese wenigen Minuten kénnen deine

Perspektive vollig transformieren!
Doch nichts ist so lGiberzeugend wie die
Geschichte von Dennis Reimann, dem Wenn du dir dafiir keine 2:33 Minuten Zeit
Geschaftsfihrer von R&R Marketing. nimmst, hast du mein Beileid.

Tauche jetzt ein in die Geschichte von Dennis,
In einem YouTube-Video, das wie eine Welle lass dich von seinem Erfolg anstecken und
durch die Community ging, zeigte Dennis in nur motivieren - es sind Erfolge wie diese, warum
2:33 Minuten, wie er es geschafft hat, seinen wir unsere Arbeit mit vollem Herzblut machen.
Umsatz mittlerweile zu verzehnfachen und sein
Leben und das seiner Familie fir immer zu
verandern.
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https://heartbeat-consulting.com/ergebnisse/?wvideo=1xt841n0gq
https://heartbeat-consulting.com/ergebnisse/?wvideo=1xt841n0gq
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@ | Schreibe deine eigene geschichte

Planbare [.eads

im Uberfluss und
atze

durch funktionierende
systeme

Buche jetzt deine 1:1-Beratung und erfahre, wie wir tber
1000 Kunden helfen, 5-6-stellige Umsétze zu erzielen und ihre

Kundenakquise planbar und zuverlassig zu gestalten:

Scanne jetzt den und sichere
dir deinen Termin.
Vammn 00 N
_)

heartbeat-consulting.com

heartbeat


https://voqd5me432n.typeform.com/to/mWLtlebl?typeform-source=casestudy
https://heartbeat-consulting.com

